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Pour les Directeurs Juridiques la valeur ajoutée d’un cabinet d’avocats 
commence là où l’expertise de la Direction Juridique s’arrête … 
 
Par Patrick Bignon 
 
En d’autres termes, les avocats les plus influents sont ceux qui comprennent 
parfaitement les expertises et les moyens d’une Direction Juridique et se concentrent 
sur la manière de les compléter. 
 
C’est pour cela que les avocats ont intérêt à : 
 
§ bien évaluer le niveau d’expertise juridique de leurs clients ainsi que leurs 

ressources disponibles pour être sûr de leur apporter quelque chose que leurs 
clients n’ont pas ; 

 
§ comprendre le contenu que les Directeurs Juridiques entendent donner à leur 

fonction juridique en interne et ce qu’ils entendent faire traiter par des avocats ; 
 
§ et enfin, à bien identifier avec leurs clients les domaines juridiques dont les besoins 

devraient progresser dans le futur. 
 

A cet égard, on peut penser que les besoins des Directions Juridiques des grands 
groupes devraient augmenter significativement dans les domaines suivants : 

- droit de la concurrence ; 
- « regulatory » ; 
- Droit de l’environnement et droit public. 
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